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 پایداری شرکتگزارش 

شرکت در  نفعانیذ هیبرآورده کردن انتظارات کل  ی برا داریشرکت در وهله اول و رشد و توسعه پا داریعملکرد پا

توان   شیو افزا داریاز رشد و توسعه پا نانیاطم به منظور  این شرکتاست.  تیمهم و حائز اهم اریوم، بسدوهله 

خود انجام داده است:  اهداف به لیجهت ن یاقدامات ریدر سه بخش ز ینیارزش آفر  

عملکرد محیط زیستی   

  یالزام ستمیس ن یاشرکت اقدام به پیاده سازی سیستم مدیریت محیط زیستی متناسب با فعالیت خود نموده است. 

 یبا اثرات منف ی هات یفعال ییآن مشخص کرده که قادر به شناسا ی داریو پا ستیز طیرا جهت حفظ مح

آوا در نظر   یارتباط عیاثرات هستند. شرکت صنا نیرفع ا  ایکاهش  ی برا ییارائه راهکارها نیو همچن یطیمحستیز

تحت کنترل داشته باشد. یطیمح  ستیز ی هاشرکت را از جنبه ی هات یهمه فعال یستمیس نیدارد تا با استقرار چن  

  ،ی ادوره یطیمحستیز یهاش یبه انجام آزما توانیم ستیز طیمح تیریمد ی جمله اقدامات شرکت در راستا از

 تیریها و مدزباله  کیآن، تفک ی حفظ و نگهدار تیو اهم ستیز طیپرسنل در رابطه با مح یهمگان  ی هاآموزش

  ی برگزاربهینه سازی مصرف انرژی، حداقل سازی مصرف کاغذ، و  ،یطیمحستی ز ی هاپسماندها، کنترل جنبه

اشاره کرد.  ی پرسنل در مواقع اضطرار ی سازآموزش و آماده یاستامربوطه در ر ی مانورها  

 مسئولیت اجتماعی، بهداشت، آموزش و رفاه کارکنان

: داندی م ریز یاجتماع ی هاتیمسئول ی آوا خود را ملزم به اجرا یارتباط عیصنا شرکت  

؛ یو اخلاق یانجام کار با در نظر گرفتن رفتار اجتماع   

و سلامت مردم؛ ستیز طیتوجه به مح•  

. م یکنیم ی ها همکارکه با آن  ییهااز جوامع و فرهنگ تیگذاشتن و حمابودن، آموختن، احترام متعهد   
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شایان ذکر است شرکت نسبت به انعقاد قرارداد بیمه تکمیلی کارکنان و برنامه ریزی برنامه های آموزشی و 

 رفاهی برای کارکنان اقدام نموده است.

 عملکرد اقتصادی 

  منظم در  شیشرکت و پا ی عملکرد ی استمرار در رشد شاخص ها ی برنامه منظم در راستا نیتدو •

 ها به اهداف و برنامه یابیدست

تقویت فعالیت های تحقیق و توسعه ای به منظور پایش تحولات فناوری در زمینه فعالیت اصلی شرکت و  •

 شناسایی و اقدام به موقع برای بروزرسانی کیفی و کمی محصولات به تناسب تحولات و نیاز بازار.

 ی با برنامه ریزی طرح های توسعه و با تقویت بازاریابی و فروش.  اتیعمل  ی ت هایتوسعه فعال •

منظم    ی برگزار قیاز طر یاتیعمل  ی سک هایمستمر ر تیریمدبرنامه ریزی جهت تشکیل کمیته ریسک و  •

 . تهی جلسات کم

 

 


